Vi soker dig som brinner for att bygga natverk och relationer samt skapa varde
for dina kunder genom produktmedia. Kontakta oss redan idag da urval och
intervjuer sker [6pande!

SALES MANAGER SWEDEN
STOCKHOLM (MOLNDAL / LUND)

Ar du resultatfokuserad och
arbetar strukturerat?

Ar du dven 8sningsorienterad,
har tydliga ledaregenskaper?

D4 vill vi att du blir var nya
Sales Manager. Tjansten
innebar dvergripande
forsaljningsansvar for var
svenska saljorganisation.

Det faller dig naturligt att leda
och motivera dig sjalv och
kollegor mot uppsatta mal.
Du rapporterar till VD. Arbetet
innebar resor inom Sverige
men aven till ditt team inom
ovriga Norden. Du har god
branscherfarenhet och kan
uppvisa bra resultat inom
omradet och 6nskar ta nésta
steg i karriaren.

Vi lagger stor vikt pa person-
liga egenskaper. Du har god
datorvana och beharskar
svenska samt engelska i bade
tal och skrift.

Placering ser vi med fordel pa
vart kontor i Stockholm, men
andra placeringsorter kan
diskuteras.

KEY ACCOUNT MANAGER
STOCKHOLM (MOLNDAL / LUND)

Du har resultatfokus, en stor
portion sjalvstéandighet och
formaga att arbeta i ett hogt
tempo. Du ar l6sningsorien-
terad, gillar att ta egna
initiativ och ar strukturerad.

Som KAM ansvarar du for hela
forsaljningsprocessen och
uppnar uppsatta mal med
hjalp av ditt team och med
stod fran vara interna avdel-
ningar. Med produktmedia
skapar du mervarde och nya
mojligheter for kunden. Du
har erfarenhet fran produkt-
mediabranschen eller av
liknande arbetsuppgifter
samt ett relevant natverk.
Du arintresserad av mark-
nadsféring och att starka
varumarken.

Du har god datorvana och latt
for att lara dig nya system och
beharskar svenska och
engelska i tal och skrift.

NORDIC KEY ACCOUNT
MANAGER

STOCKHOLM (MOLNDAL / LUND)

Ijanuari 2022 skapade vi ett
nytt nordiskt kundteam med
anstdllda i Sverige, Norge,
Danmark och Finland. Teamet
dr ansvarigt fér ndgra av vdra
storsta kunder med verksam-
het i hela Norden.

Vi soker dig som ar en trivsel-
skapande och relationsbyg-
gande sdljare med resultat-
fokus. Har du erfarenhet av
arbete med nordiska/interna-
tionella kunder ar det merit-
erande.

Som NORDIC KAM ansvarar du
for hela forsaljningsprocessen
och uppnar uppsatta mal med
hjalp av ditt team samt med
stod fran vara interna avdel-
ningar. Du och ditt team skall
hjalpa kunden att skapa en
enhetlig profil 6ver lands-
granserna. Branscherfarenhet
och tidigare huvudansvar for
egna kunder ar nagot vi
onskar att du har.

Du har god datorvana och
beharskar svenska och
engelska i tal och skrift.

SKICKA DIN ANSOKAN TILL
Anders Ekvall, VD
Bifoga CV / Personligt brev.

anders.ekvall@idegroup.se
www.idegroup.se
0708-1076 10

Vill du veta mer eller har
frdgor om tjansterna ar du
valkommen att kontakta
Anders Ekvall.
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